Summer Job 2025.1 - Imersdo Empreendedora Ibmec HubsRio

O Hubs Rio abre inscrigcdes para o Summer Job 2025.1 - Programa Imersdo Empreendedora.
O Programa oferecera a oportunidade de alunos do IBMEC experimentarem o dia a dia de
uma startup durante as férias académicas.

Hubs - O que é

O Hubs Rio é um espaco colaborativo que o IBMEC oferece para desenvolvimento de startups
em sua jornada de inser¢do no mercado e crescimento. Além de infraestrutura fisica e
conectividade adequadas para receber startups em regiées muito acessiveis na cidade do
Rio de Janeiro, o Hubs disponibiliza programas estruturados para formacao e orientacao aos
novos empreendedores, muitas oportunidades de networking e acesso a talentos formados
por uma escola de exceléncia voltada para negécios.

Objetivo do Programa

Conectar os alunos com empreendedores visando o seu desenvolvimento profissional e
estimulo a atitude empreendedora.

Atividades a serem desenvolvidas

Os alunos, além de acompanharem a rotina dos empreendedores, também poderao auxiliar
a startup em atividades compativeis com suas habilidades e previamente combinadas.

O Summer Job 2025.1 € de caréater voluntario, sem remuneragao prevista, porém, essa
atividade conferira até 30 horas complementares aos alunos participantes.

Candidatos Elegiveis

Sao elegiveis ao Programa os alunos matriculados em qualquer curso do IBMEC Rio, com
coeficiente de rendimento (CR) maior ou igual a sete.

Vagas
Seréo selecionados até 10 alunos para o Summer Job 25.1.
Processo de Selecdo

Ao se inscreverem, os alunos indicardo até trés startups e cases de maior interesse.
Informacdes em anexo sobre as startups.

Os empreendedores participantes do Summer Job receberdo a lista dos candidatos que
indicaram suas respectivas startups e selecionardo os alunos que despertaram maior
interesse, considerando o perfil do aluno e 0 momento de seu negdcio.

Ao final dessa dupla escolha, o time do Hubs ira validar as escolhas, podendo sugerir outros
pares de forma a garantir o bom funcionamento do Programa.



Candidatura

Os candidatos deverdo preencher o Formulario de Candidatura no link a seguir, até o dia
11/12/2024.

https://forms.office.com/r/x6W2rw9Bwr

Resultado

O resultado sera divulgado no Instagram do Hubs, até o dia 13/12/2024.
Inicio das atividades

As atividades terdo inicio em 06 de janeiro de 2025

Duracéo

O Summer Job tera duracéo 30 dias.

Informacgfes Gerais

Alteracdes de prazo e outras disposi¢cdes dessa chamada seréo divulgadas no blog do IBMEC
e nas redes sociais do Hubs.

Duvidas podem ser esclarecidas pelo e-mail hubsri@ibmec.edu.br.

Rio de Janeiro, 03 de dezembro de 2025.


mailto:hubsrj@ibmec.edu.br

ANEXO - Informages das Startups participantes

Startup

Oportunidade Summer Job

Agora
Theory

1- Criacao de interfaces e UX. Desafio: Tornar um software académico, com uma
linguagem rigida em interface amigavel e que seja de facil compreensao ao publico geral.
A pessoa trabalhard junto a uma equipe de trés programadores. DeepTech Agoras Theory
(www.agoratheory.com).

2- Vaga de desenvolvedor. Desafio: compor junto com a equipe de programadores da
DeepTech o desenvolvimento de um software que possui base cientifica na area de
psicologia social e psicometria. DeepTech Agora Theory (www.agoratheory.com)

Bean
Possible

Comunicacao & Marketing: Uma das vagas sera para atuar na drea de comunicacgao e
marketing da empresa, estruturando toda parte de comunicacao via site e midias sociais.
Dentre as atividades estao o desenvolvimento de postagens e material visual para
site/LinkedIn/Instagram, construcdo da area de blog no site da empresa e video
institucional.

Vendas: A segunda vaga sera para atuar na area de vendas da empresa, auxiliando na
prospeccao de clientes e desenvolvendo os materiais apoio a venda (ex. apresentacoes,
catalogo, folhetos, e-mail, entre outros) para cada tipo de canal adotado pela empresa.

|BIOHOP

Desafio de Marketing: Colaborar em uma estratégia de marketing digital para aumentar a
visibilidade da Biohop no mercado de biotecnologia agricola, focando na promogao de
Nnossos produtos e servicos, como a producao de mudas de lipulo por micropropagacao
e 0 desenvolvimento de novas variedades de lupulo com CRISPR. Colaborar na criagao
de conteldo atraente para redes sociais, desenvolver campanhas publicitarias e
trabalhar na prospeccao de novos clientes, com o objetivo de gerar leads qualificados e
ampliar as vendas. Além disso, analisar o impacto das a¢des de marketing e sugerir
melhorias continuas para alcancar as metas de crescimento da empresa.

Desafio de vendas: identificar e engajar potenciais clientes e parceiros através de
campanhas de outreach, mensagens personalizadas e postagens relevantes para o
publico-alvo, como produtores de lUpulo, pesquisadores e empresas de biotecnologia
agricola. O objetivo é aumentar a geragao de leads qualificados, fortalecer a rede de
contatos da Biohop e contribuir para o aumento das vendas, acompanhando métricas de
desempenho e ajustando as abordagens conforme necessario para alcancar as metas
estabelecidas.

|Cafeinapp

O cafeinapp é um aplicativo voltado para o mundo do café, que agora esta atacando na
area comercial, através de um marketplace. Nesse foco, nossa demanda é:

1. Comunicacao: Criar estratégias e propagandas em redes sociais e de pesquisa
(IG/linkedin/google...), para alcancar consumidores dispostos a comprar e
empreendedores que cadastrem e vendam seus produtos no marketplace;

2.Vendas: Criar estratégias de conversao de leads, organizar calendarios de promogoes
(para engajamento de consumo) e definicdo de taxas e comissdes da plataforma.




IDinheirow

A Dinheirow enfrenta o desafio de organizar, documentar e manter atualizadas as
jornadas de seus clientes de forma clara e eficiente. Isso inclui desde a defini¢ao e
atualizacao de regras de negdcios até a estruturagao de processos de crédito, fraude e
demais fluxos criticos. O objetivo é garantir que todas as informacdes estejam
centralizadas, facilmente acessiveis e sejam adaptaveis as necessidades de cada
cliente.

Além disso, ha a necessidade de criar padroes para relatérios e documentos que serao
enviados aos clientes, assegurando consisténcia, clareza e alinhamento com as
expectativas e exigéncias do mercado.

|EASY QUOTE

Areas de Foco
UX/UI e Acessibilidade

Mapear o fluxo de navegacao no portal Easy Quote e identificar pontos de friccao
Propor melhorias no design, especialmente para clientes com baixo nivel de familiarid
Garantir acessibilidade pa

Monetizacao e Modelos de Negdcio

Aval

Propor um sistema de precificagao dinamico que leve em conta volume de compras,
frequéncia de uso e outros KPIs.

Marketing e Aquisicao de Clientes

Criar uma campanha para atrair novos leads para o pipeline.
Definir agdes para melhorar a conversao de leads em assinatura
Sustentabilidade e ESG

Desenvolver métricas de impacto socioambiental ligadas ao portal (e.g., economia
gerada com a compra compartilhada, reducao de residuos industriais

Propor melhorias no médulo de ESG da plataforma para atrair empresas alinhadas com
praticas sustentaveis.

Automacao e Eficiéncia Operacional

[Energy Spin

O desafio serd o de reestruturar o Programa de Afiliados da Gorila Energy
(https://afiliados.gorilaenergy.com/), empresa do Grupo Energy Spin, que ja possui 0
programa langado mas precisando de ajustes.

|Fala aee!

Focar nas redes sociais, ajudar na criagao de contetdo (tiktok, Instagram e LinkedIn)



https://afiliados.gorilaenergy.com/

IBRS -
Instituto
Brasileiro de
Recrutamen
to e Selecéo

1.Social Midia

Descritivo da vaga: Planejamento de cronograma, estratégia de postagens, producgao de
conteldo, capas e thumbnails, edicao de reels e gestao de redes sociais em multiplas
plataformas (LinkedIn, Insta, TikTok e Youtube).

Competéncias técnicas: Habilidades desejadas em edicao no Capcut ou ferramenta de
edicao semelhante, producéo de contetido via Canva e ser usuario ativo das plataformas
mencionadas, de preferéncia gerador de conteudo ou ja ter tido experiéncia anterior
como social midia.

Competéncias comportamentais: Criatividade, ser antenado com as trends atuais,
organizacao, comprometido com os prazos de criagdo e postagem, interessado em se
desenvolver e apaixonado por redes sociais.

Diferencial da vaga: Terd a oportunidade de trabalhar com um Top Voice LinkedIn e se
aprofundar nas técnicas da plataforma que ainda é pouco explorada por social midias
jovens.

2. Marketing e Vendas

Descritivo da vaga: Suporte no planejamento estratégico de campanhas de vendas,
criacao de landing pages, criacao de layout customizado do IBRS para postagens
corporativas e banners de propaganda.

Competéncias técnicas: Habilidades desejadas em producgao de contetdo via Canva,
Photoshop e desenvolvimento de paginas via WordPress.

Competéncias comportamentais: Criatividade, capricho, organizagao, comprometido
com 0s prazos de criacao, interessado em se desenvolver e apaixonado por desenvolver
suas artes.

Diferencial da vaga: Tera a oportunidade de desenvolver um trabalho de definicao de
layout desde a sua fase inicio a conclusao!

3.Juridico

Descricao da vaga: Elaboracao de politica de seguranca de dados (LGPD) para
campanhas de trafego pago com a utilizagao de formularios para geragao de leads e para
0 site corporativo, elaboracdo de minutas contratuais para prestacao de servicos de
consultorias estratégica empresarial e para mentoria de info produtos.

Competéncias técnicas: Habilidades desejadas em direito empresarial, cédigo civil, lei
LGPD e elaboracao de contratos. Sera um diferencial o conhecimento legal voltado para
a area digital (info produtos).

Competéncias comportamentais: Detalhista, atencioso, garantidor e protetivo.




Interessado em se aprofundar nas pesquisas de fontes legais para que possamos cobrir
0S possiveis riscos contratuais da nossa atividade fim com clausulas protetivas ao IBRS.

Diferencial da vaga: Oportunidade de criar minutas contratuais do zero.

liCurti

Temos algumas necessidades técnicas em relagao ao front end da aplicagao e também
de negdcios para concepcao de novos produtos para 2025.

Shop

|IMPRIMIR.

Fazer uma analise critica do processo de marketing digital ao longo de 2024/2, revisao
das acdes implementadas, pendentes, e sinalizar possiveis melhorias atraves de um
plano de acao para 2025/1.

&

Revisao do plano de investimentos, com proposito de apresentar a possiveis socios e/ou
investidores.

[IQuirium

Fazer uma plano e execucao pra estabelecer o TikTok como um canal forte de atracdo de
usuarios para a plataforma.

|[KAMiner

Desenvolvedor:

- crawler para servidores na categoria shopping. Utilizamos a linguagem javascript.
Mapeamento das requisi¢cdes dos sites e mapeamento dos headers de chamada.
Trabalhar com proxy rotativos.

Marketing:
- Desenvolve / atualizar um calendario de publicacées, com protdtipos de publicacoes.
Ter interesse em utilizar o Figma e designer para propor uma nova aparéncia de landpage.

|oCTA
Solucoes
fem Tl

Desafio: Marketing

Na Octa, estamos desenvolvendo e implementando uma plataforma de gestao
documental voltada para o mercado B2B. Estamos no estagio de estruturar estratégias
de marketing e branding para atrair novos clientes e fortalecer nossa presenca no
mercado. Para isso, buscamos um(a) estagiario(a) de Marketing que nos auxilie no
posicionamento da plataforma, contribuindo na criacdo de estratégias, segmentacao de
publico-alvo, desenvolvimento de landing pages e outros materiais promocionais. O(a)
candidato(a) ideal devera ter criatividade, iniciativa e interesse em aplicar
conhecimentos de marketing digital no contexto de solugdes tecnoldgicas inovadoras.

Desafio: Direito

Nossa plataforma de gestao documental esta sendo projetada para enfrentar o desafio
da organizacao e gerenciamento de grandes volumes de documentos juridicos, um
problema comum no setor de Direito. Apesar de termos uma equipe técnica altamente
qualificada, identificamos a necessidade de um(a) estagiario(a) com formagao em
Direito para nos ajudar a compreender melhor as especificidades e demandas dessa




area. Esse(a) estagiario(a) tera um papel fundamental em identificar oportunidades de
aplicacao da plataforma e mapear problemas reais do cotidiano juridico que ainda nao
foram plenamente visualizados por nossa equipe técnica.

[PlayNwhere

VAGA 1 - MARKETING

Parcerias Estratégicas com Universidades e Organizac6es

Elaborar um modelo para estabelecer colabora¢des com institui¢des educacionais e
empresas que possam amplificar o alcance da playNwhere

Criacdo de Campanhas de Marketing Digital para Expansao Internacional
Planejar e executar uma campanha de marketing digital focada em paises estratégicos,
como Portugal e Espanha, utilizando redes sociais e SEO.

Analise de Competitividade e Benchmarking
Realizar uma analise detalhada dos concorrentes da playNwhere no segmento de LXP e
gamificacao, identificando lacunas e oportunidades para diferenciacio.

VAGA 2 - BUSINESS

Plano de Captacao de Investimentos para Startups
Desenvolver uma estratégia abrangente para captar investimentos, tanto no mercado
nacional quanto internacional, incluindo:

Identificacdo de investidores potenciais: fundos de venture capital, investidores-anjo e
programas de aceleracao relevantes.

Elaboracao de um pitch: alinhado as expectativas de cada tipo de investidor, destacando
o diferencial competitivo da playNwhere.

Mapeamento de eventos e rodadas: identificacdo de feiras, pitch days e programas de
investimento internacionais, como Web Summit, e nacionais, como Capital
Empreendedor do Sebrae.

Preparacao de documentacao: um plano de negocios claro e detalhado, valuation
estimado e projec¢des financeiras.




Simulacao de due diligence: analise prévia de pontos que investidores priorizam, como
governanca, propriedade intelectual e compliance.

|Predator
Sports

1- Desenvolvedor Kotlin;
2- Desenvolvedor Web (Front / back);

3- Marketing e comunicacao:

- Avaliar as redes sociais e desenvolver uma estratégia de marketing;

- Como realizar a organizacao e elaboracao de postagens;

- Auxilio no desenvolvimento de estratégia para o formato de postagem (banner, video,
entre outros).

[Ray Pay

Ola! Somos a Ray Pay, uma fintech de impacto social, que oferece solugdes de
pagamentos para as pessoas com deficiéncia visual. Atualmente, nosso objetivo é
conectar com um hub de pagamentos, para podermos operar por 1 ano, entregando de
graca nossos servicos a quem precisa. E para isso, temos a meta de arrecadar R$
200.000,00 através de campanha de crowdfunding. A vaga destina-se a alunos de
marketing ou outras areas interessadas, para elaborar um plano de marketing e
estratégias de crowdfunding.




Sapians

Vaga: Desenvolvedor(a) Full Stack e DevOps - Projeto Sapians

Descricao do Projeto: O Projeto Sapians estd em uma fase empolgante de
desenvolvimento! Estamos focados na criacdo do front-end, elaboracdo do banco
de dados e reimplementacdo do servidor do Anything LLM. Buscamos talentos que
queiram fazer parte dessa jornada inovadora.

Requisitos:

Conhecimento em React

Experiéncia com Node.js

Familiaridade com SQL

Proficiéncia em JavaScript

Conhecimento em praticas de DevOps (CI/CD, automacao de infraestrutura,
monitoramento)

Responsabilidades:

Case:Auxiliar a equipe de 2 desenvolvedores no objetivo de desenvolver o front-end
do projeto utilizando React.

Colaborar na criagdo e otimizacao do banco de dados com SQL.

Trabalhar na reimplementacao do servidor utilizando Nodejs.

Implementar e gerenciar pipelines de CI/CD.

Automatizar processos de infraestrutura e garantir a escalabilidade do sistema.
IMonitorar e otimizar o desempenho do servidor e da aplicagao.

Contribuir com ideias e solu¢des para melhorar a arquitetura do projeto.
Participar de reunides de equipe e colaborar com outros desenvolvedores.
Beneficios:

Oportunidade de trabalhar em um projeto real

Ambiente de trabalho colaborativo e dinamico.

Possibilidade de crescimento e aprendizado continuo.

Simplidados

Vaga 1 - aluno direito: Direito internacional/direito comparado - auxilio na adequacao da
plataforma a GDPR. Estudo comparativo entre a LGPD e a GDPR

Vaga 2 - aluno TI: auxilio desenvolvimento melhorias V.1

SoJuntas

A SoJuntas € uma empresa que desenvolve mulheres e empresas para que se tornem
mais inclusivas, sustentaveis e inovadoras. Precisamos de uma aluna que nos ajude com
a comunicacgao - Desenvolver uma estratégia de marketing, elaborar um pipeline de posts
para Instagram e Linkedin.




1. Comunicacao:

Desenvolver um plano integrado de comunicac¢ao, com foco no posicionamento da
marca e conversao de leads, considerando nossos segmentos-alvo: (1) publico
neurodivergente; (2) potenciais patrocinadores e anunciantes para nosso projeto e (3)
profissionais prestadores de servigos/produtos.

2. Marketing digital:

Elaborar um pipeline robusto de posts para IG/LinkedIn considerando nossos trés
segmentos-alvo, e auxiliar no desenvolvimento de um video institucional; Criacao de
landing pages para receber os trés segmentos-alvo no nosso website (desde a estratégia,
passando pelo copywriting, design e proposta de criagao das paginas).

3. Direito:
Auxiliar na elaboracao de um acordo de sociedade; propor respostas-padrao para os
principais editais que iremos buscar auxilio financeiro para a Tamos Aqui em 2025.

A, Geréncia de projetos:

Preparar um plano de projeto para a Tamos Aqui, com 0s principais prazos, milestones e
‘critical paths’ para 2025.

Tamos Aqui

1. Estratégia de marketing e vendas do assistente virtual para hotéis e pousadas;
2. Estruturacao de fluxos de atendimento ao hospede, para novas funcionalidades do
Vennd Al produto.

- Desenvolvimento do mvp do nosso sistema de gerenciamento de estacionamentos
inteligentes;
Vision - Pesquisa e analise de mercado para elaboracao de planejamento estratégico.




